
Conheça nossas soluções  
customizadas parapotencializar  
clientes para sua marca!

CATÁLOGO CORPORATIVO

SOLUÇÕES  PARA AS MICRO E 
PEQUENAS EMPRESAS 



Trilha
Personalizada 

Encontros Coletivos*
Ação coletiva e personalizada, ministrada por especialistas do Sebrae SP, através de plataforma tecnológica 
de fácil acesso, conteúdos técnicos e ferramentas práticas disponibilizadas ao término. Serão 2 horas por 
encontro. 

Abertura do Projeto. Palestra: A Economia Pós Pandemia + Case

Inbound Marketing (2 turmas). Como atrair e manter clientes no digital; tipos de 
conteúdo; definição de persona e construção do calendário editorial.

Inovação como Vantagem Competitiva. Inove na estratégia, desde a organização de 
processos, novos modelos de negócios até a concepção de entrega de produtos e serviços

Planejamento Estratégico. Conheça Ferramentas e trace os caminhos para alcançar os 
melhores resultados

Ferramentas Digitais. Aprenda a gerir seus contatos, na palma da mão com o WhatsApp 
Business.

Plano Estratégico de Vendas. Como estruturar um Plano de Vendas e conduzir o cliente 
desde a abordagem, vencer as objeções e fechar a venda

A Empresa Sob Controle. Determine objetivos, indicadores e metas para acompanhar a 
evolução do negócio

Pesquisa de mercado (2 turmas) Ferramentas de análise para mapear as melhores 
oportunidades.

Como está seu resultado financeiro? Entenda o DRE e aprenda a precificar corretamente 
os produtos e serviços.

Fluxo de caixa. Saiba determinar a  real necessidade de capital de giro e o melhor 
momento para usá-lo.

Encontro Final de Encerramento do Projeto. Plano de ação e os próximos passos para 
alavancar o negócio 
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Trilha
Personalizada 

CONSULTORIAS
Atendimento individual e personalizado com os especialistas do Sebrae SP, com levantamento das necessidades 
empresariais com foco no Aumento de Faturamento.

Consultoria 
Diagnóstica

No diagnóstico 
empresarial é possível ter 

uma visão completa do 
negócio. Identifica falhas e 
oportunidades que tornam 
a tomada de decisões mais 

segura.

1 hora

Consultoria de 
Aumento de 
Faturamento

Será realizada a análise de 
todas as iniciativas 

necessárias e novas ações 
que impactam na melhoria 
dos resultado do negócio.

2 horas

Consultoria de Gestão 
Financeira voltada a 

resultados

Consultoria que visa o 
aumento do lucro, redução 

de custos e melhoria no 
controle financeiro do 

negócio.

1 hora

4 horas 
consultorias



Para participar
preencha o
Diagnóstico

Acesse o link: 
https://forms.office.com/r/8
jVGe8vBVB

SOLUÇÕES SEBRAE-SP

https://forms.office.com/r/8jVGe8vBVB


(11) 3803-7526

fabianaps@sebraesp.com.br

https://digital.sebraesp.com.br/

@sebraesp

@sebraesp

@sebraesp

https://digital.sebraesp.com.br/
https://www.instagram.com/sebraesp/
https://www.facebook.com/sebraesp

